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LIIKETOIMINTASUUNNITELMA

- Yrityksen (tyo)nimi:

TAUSTATIEDOT

Yrityksen perus- ja yhteystiedot
Toimiala:

Yrityksen (suunniteltu) nimi:
Yhtiémuoto:

Osoite:

Postinumero:

Postitoimipaikka:

Yrityksen perustamisvuosi:
Henkiléstémaara:
Internet-osoite:

Y-tunnus:

Yrityksen omistajat ja omistusosuudet prosentteina:
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1. LIIKEIDEA

Kuvaile liikeideasi lyhyesti. Mieti, ettd kerrot ulkopuoliselle kuulijalle ensimmadiisté kertaa, millaista
yritystd olet perustamassa. Mitd yritys myy, kuka on asiakas ja miten myynti tapahtuu. Jos
yritykselldsi on erilliset toimitilat, missd ne sijaitsevat. Ytimekds, selkokielinen ja tdsmdllinen kuvaus.

2. OMA OSAAMINEN

Yrittdjyys on uskoa omaan osaamiseen. Mitd sellaista koulutus- ja tyétaustaa tms. sinulla on, joka
auttaa yrittdjdksi Iihtemisessd? Jos osaaminen perustuu harrastuksiin tai muuhun osaamiseen,
kirjoita omin sanoin, miksi osaat témdn toimialan yrittdmisen. Enté onko sinulla aikaisempaa
yrittdjékokemusta tai oletko suorittanut yrittdjyyskoulutuksen?




yritysespoo

ESPOO  KAUNIAINEN KIRKKONUMMI 3

3. SWOT-ANALYYSI

SWOT-analyysissd voit tarkastella yritystoimintasi menestystekijéitd ja riskejd.

Yrittdjan vahvuudet Yrittdjan heikkoudet

- mitd osaamista sinulla on - Puuttuuko sinulta jotain taitoja, jotka

- missd olet hyva olisivat yrittdmisen kannalta oleellisia
Miten heikkouksia voisi korvata

Luvat, kielitaito, mitd muuta

Markkinoiden mahdollisuudet Markkinoiden uhat
- Miten markkina on muuttumassa, - Miksi yritys ei menestyisi
minka ongelman uusi yrityksesi - Mita sellaista yllattavaa voisi tapahtua,
ratkaisee ettei tama toimisi
Miksi asiakkaat olisivat valmiita
ostamaan palvelua nimenomaan
sinulta
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4. TUOTTEET JA PALVELUT

Kuvadile yleisesti, mitd tuotteita tai palveluja tarjoat.

Tuotteet ja palvelut

Nimed pddasialliset tuotteesi ja/tai palvelusi ja niiden hinta (tuntihinta, urakkahinta jne); kuvaile,
mikd sen hyéty on asiakkaallesi ja onko sinulla jotain erityisté kilpailuetua muihin alan toimijoihin
ndhden. Kilpailuetua voi tulla esimerkiksi ajantasaisesta koulutuksesta, kielitaidosta, hinnoittelusta,
tuotteen uutuusarvosta tai tietystd ominaisuudesta jne.

Tuote/palvelu 1:

Tuotteen/palvelun hyoty asiakkaalle:

Kilpailuetu:

Tuote/palvelu 2:

Tuotteen/palvelun hyéty asiakkaalle:

Kilpailuetu:

Tuote/palvelu 3:
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Tuotteen/palvelun hyéty asiakkaalle:

Kilpailuetu:

Tuote/palvelu 4:

Tuotteen/palvelun hyéty asiakkaalle:

Kilpailuetu:

5. KENELLE JA MIKSI?

Kuka on asiakas? Onko kyseessd kuluttajille (B2C) vai yrityksille (B2B) suunnattu palvelu? Miten
tavoitat asiakkaat ja millainen olisi ihanneasiakas?

Asiakkaat
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Asiakkaiden ostomotiivit

Asiakkaiden ostokriteerit

Asiakasriskit

6. MITEN TOIMIN?

Myynti ja markkinointi
Asiakkaan tarpeen mddrittely. Miten myyntid kdytdnndssé tehdddn? Miten tavoitan
asiakkaani/kohderyhmdni? Markkinatutkimus ennen toiminnan kdynnistdmistd? Mitd
markkinoinnin kanavia/tyékaluja olet suunnitellut kdyttdvdsi? Miten markkinointi hoidetaan?
Kuka tekee kotisivut ja alkuvaiheen markkinointimateriaalit, oletko aikeissa kdyttdd
somemarkkinointia, mikd on yrityksesi imago/ bréndi?
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Tuotanto ja logistiikka. Jos kyseessd tavaroiden myynti, misté ne tulevat, miten logistiikka
hoidetaan jne.?

Jakelutieverkosto
Markkinoille meno ja jakeluverkosto.

Kohdemarkkina ja kohderyhmat

7. TOIMINTAYMPARISTO

Toiminta-alue
Kilpailijat. Ketkd ovat kilpailijoita?

Kilpailutilanne. Tdrkein kysymys on, miten erottaudut muista saman alan toimijoista?

Muut yritykselle tarkeat ulkopuoliset tahot ja yhteistydkumppanit (esim. alihankkijat)
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Toimintaympariston riskit. Onko toimintaympdiristdssd tai isommissa megatrendeissd
ndkdpiirissé muutoksia, jotka voivat muuttaa ostoskdyttdytymistd?
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8. VISIO

Pidemman aikavalin visio yrityksesta. Minkdlaisena ndet yrityksesi tilanteen esim. 3-5 vuoden
sisdlla?

Kuvaile oman toimialasi tulevaisuudenndkymia (esimerkiksi teknologia, kilpailu) ja kehityksen
suuntaa. Entd onko yritykselldsi kenties tulevaisuudessa kansainvdlistymissuunnitelmia?

9. MUUTA HUOMIOITAVAA

Luvat ja ilmoitukset

Vakuutukset ja sopimukset

Immateriaalioikeudet

Yrittajan tukiverkko. Onko sinulla IGhipiirissd mentoreita, yrittdjétuttavia tms., josta saat
tarvittaessa apua?
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10. OMA YRITYKSENI

Millaisen yrityksen perustat? Mikd ja mistd sen nimi tulee? Oletko jo pohtinut yritysmuotoa?
Millaisen domainin varaat kotisivuillesi? Tarvitsetko tai joko olet I6ytéinyt toimitilat? Tarvitsetko
tyontekijoitd? Oletko jo kartoittanut vakuutukset ja tilitoimiston?

Tdssd voit pohtia ja avata sanallisesti myés yrityksen alkuvaiheen rahoitustarvetta, mité
toiminnassa tarvittavia vdlineitd sinulla mahdollisesti jo on valmiina/omasta takaa ja mitkd ovat
tdrkeimmdt investointitarpeet toiminnan kédynnistdmiseksi. Oma arviosi siitd, kuinka kauan
kannattavan liiketoiminnan saavuttamisessa kestdd.




